
ปัจจุบัน รับทำ seeding ผู้ บริโภคไทย เชื่อรีวิ วจากคนจริงมากกว่าโฆษณาตรง ๆ แค่ซื้อโฆษณาอาจไม่ทำให้ แบรนด์น่าเชื่อถือ
ขึ้น เพราะสิ่งที่ทำให้ คนตัดสินใจจริง ๆ คือ “เสียงจากคนอื่น” นี่คือเหตุผลที่ธุรกิจจำนวนมากมองหาบริการ รับทำ seeding เป็ น
อาวุธหลักทางการตลาด Seeding หมายถึงอะไร และทำไมถึงสำคัญ Content Seeding คือการหว่านเมล็ดพันธุ์ของข้ อมูลลง
ในพื้นที่ออนไลน์ ทั้ งกระทู้ ถาม-ตอบ รีวิ วสินค้ า และบทความในเว็บไซต์พันธมิตร โดยให้ ข้ อมูลที่เป็ นประโยชน์ก่อน แล้ วค่อยพูด
ถึงแบรนด์ สิ่งที่ทำให้  seeding คุ้ มค่าในระยะยาวคือ เนื้อหาที่ถูกวางไว้ จะคงอยู่บนอินเทอร์เน็ตต่อไป และยังช่วยเสริมผลลัพธ์
ด้ าน SEO ไปในตัว แบบไหนที่ควรใช้ บริการรับทำ Seeding - ชื่อสินค้ าไม่มีผลการค้ นหาที่เป็ นกลางเลย - ต้ องการบริหารภาพ
ลักษณ์ในหน้ าค้ นหา - กำลังจะเปิดตัวสินค้ าใหม่และต้ องการสร้ างกระแสก่อนวางขาย - ค่าโฆษณาแพงขึ้นทุกปีจนอยากหาช่อง
ทางที่ต้ นทุนต่อคนถูกลง - ขายสินค้ าที่ลูกค้ าต้ องหาข้ อมูลนาน เช่น อสังหาฯ คลินิก ประกัน หรือคอร์สเรียน รูปแบบงาน
Seeding ที่นิยมใช้  1. การวางกลยุทธ์และวิจัยกลุ่มเป้าหมาย งานที่ดีเริ่มจาก การทำความเข้ าใจสินค้ า คู่แข่ง และคำค้ นที่ลูกค้ า
ใช้ จริง ก่อนจะแปลงเป็ นหัวข้ อคอนเทนต์เป็ นสิบ ๆ ชิ้น 2. สร้ างคอนเทนต์หลายมุมมอง ทีมนักเขียนจะผลิตเนื้อหาหลายรูปแบบ
ตั้ งแต่คำถามสั้ นไปจนถึงรีวิ วยาวพร้ อมรูปประกอบ จุดสำคัญคือความเป็ นธรรมชาติ ไม่คัดลอกซ้ำ 3. เลือกพื้นที่ให้ ตรงกลุ่ม
โพสต์ผิดที่คือการเผาเงินทิ้ง ธุรกิจ B2B อาจได้ ผลดีกว่าบนบล็อกและ LinkedIn การปล่อยพร้ อมกันทีเดียวมักดูผิดธรรมชาติ 4.
เชื่อมกับงาน SEO หัวข้ อกระทู้ จะถูกตั้ งตามคำที่คนค้ นหาจริง ช่วยให้ เว็บไซต์แม่ได้ รับประโยชน์ไปด้ วย ผลจึงกลายเป็ นทั้ ง
แบรนด์และทราฟฟิก 5. การติดตามผลและรายงาน รายงานที่ดีควรบอกมากกว่าจำนวนโพสต์ เช่น จำนวนการเข้ าถึง ยอดวิว
จำนวนคอมเมนต์ อันดับคำค้ น และปริมาณการค้ นหาชื่อแบรนด์ ข้ อดีของการจ้ างมืออาชีพเทียบกับทำเอง การทำเองไม่ใช่เรื่อง
ผิด ทว่าอุปสรรคที่พบบ่อยคือ บัญชีถูกแบน กระทู้ ถูกลบ และไม่มีข้ อมูลวัดผล ทีมงานมืออาชีพ มีทั้ งเครือข่ายบัญชีที่มีอายุ
ระบบสปินเนื้อหา และคลังหัวข้ อ คุณจึงเอาเวลาไปโฟกัสกับการขายได้ เต็มที่ วิธีเลือกผู้ ให้ บริการที่ไว้ ใจได้  1. ดูงานเก่าว่า
เนื้อหาอ่านลื่นหรือไม่ 2. ถามว่าเนื้อหาเขียนใหม่ทั้ งหมดหรือคัดลอกมา 3. ขอตัวอย่างรายงานก่อนเซ็นสัญญา 4. อย่าหลงเชื่อ
การรับประกันที่เกิ นจริง 5. คิดเป็ นต้ นทุนต่อผลลัพธ์ ไม่ใช่ต่อชิ้น ผลลัพธ์ที่ควรคาดหวังและกรอบเวลา โดยทั่วไป เดือนแรกจะ
เป็ นช่วงวางฐานเนื้อหา เดือนที่สองเริ่มเห็นกระทู้ ติ ดหน้ าค้ นหา จากนั้ นผลลัพธ์จะทบต้ นไปเรื่อย ๆ สรุป Seeding คือการสร้ าง
ความน่าเชื่อถือทีละชั้ น ถ้ าอยากให้ คนค้ นเจอข้ อมูลดี ๆ ก่อนตัดสินใจซื้อ เริ่มวันนี้ย่อมดีกว่ารอให้ คู่แข่งพูดถึงตัวเองไปก่อน
ปรึกษาทีมงานของเราได้ ฟรี ไม่มีค่าใช้ จ่าย ได้ ทันที

https://seeedly.com/

