
Hablar de impuestos genera nervios en más de uno. No solo por el monto a pagar, asimismo por el tiempo que
demanda, la inseguridad de si se hace bien y la posibilidad de incurrir en multas por un detalle que se nos
escapó. Con una planificación y asesoría fiscal en México bien estructuradas, ese estrés se transforma en control.
Y cuando hay control, aparecen oportunidades: inferir apropiadamente, escoger el régimen conveniente,
anticipar flujos de caja y documentar todo frente al SAT a fin de que las revisiones no se conviertan en pesadilla.

Trabajo con contribuyentes en Saltillo y otras ciudades desde hace años y he visto de todo: freelancers que
pagan treinta por ciento más solo por ignorar reglas de deducción, Pequeñas y medianas empresas que pierden
meses de acreditamientos de IVA por timbrar con complementos equivocados, y empresarios que descubren, ya
con auditor al frente, que el contrato con su primordial distribuidor jamás se firmó como debía. La diferencia
entre quienes navegan en calma y quienes viven en sobresalto suele estar en tres cosas: orden mensual,
decisiones informadas y asesoría oportuna.

El punto de partida: comprender tus obligaciones sin tecnicismos
Antes de charlar de estrategias, es conveniente saber qué persigue el SAT y a qué te comprometes desde el día
uno. Las declaraciones y obligaciones fiscales en México viran cerca de la actividad que realizas y el régimen en el
que tributas. Personas físicas con actividad empresarial o profesional, plataformas tecnológicas, alquiler, RIF ya
migrado al RESICO, personas morales en general o en RESICO, cada caso tiene reglas distintas.

Para la mayoría de los impositores, el ciclo básico incluye emisión de CFDI, contabilidad mensual y reportes en
México, cálculo y presentación de pagos temporales de ISR y definitivos de IVA, DIOT para personas morales,
cierre anual, y, cuando aplica, retenciones y su entero por salarios, asimilados u honorarios. En la práctica, la parte
que más dolores de cabeza genera es la conciliación entre lo que facturas, lo que ciertamente cobras y lo que
registras en bancos, pues el SAT cruza esos datos. Si ese triángulo no cuadra, llegan las cartas invitación.

Un ejemplo sencillo: una consultora independiente que factura ochenta mil pesos mensuales y cobra con
terminal bancaria debe cuidar que cada cobro tenga su CFDI relacionado con método de pago PPD o PUE
correctamente, y que, si es PPD, emita el complemento de pago el mes en que entra el dinero. Un retraso en el
complemento puede arrastrar acreditamientos de IVA y provocar diferencias en la DIOT.

Planeación fiscal no es magia, es procedimiento y calendario
La planificación y consultoría fiscal en México funcionan cuando se incorporan al día a día de la compañía o la
actividad independiente. Lo que marca la diferencia no está en una sola decisión, sino en la suma de pequeñas
acciones tomadas con tiempo. Piensa en un calendario de 12 meses, no en apagar incendios en el mes de marzo
y abril.

Primero, escoge bien tu régimen. Un diseñador que factura quinientos mil pesos al año puede valorar RESICO
como persona física si cumple los requisitos, con tasas eficaces que van del 1 al dos.5 por ciento sobre ingresos
cobrados. Si además de esto tiene gastos bajos, ese régimen puede ser oro. Mas si su estructura de costos es
alta, quizá convenga tributar en actividad empresarial, inferir renta de oficina, equipo, internet, cursos,
depreciaciones y, al final del año, abonar un ISR acorde al lado real. La decisión cambia con cada proyecto, y
conviene revisarla año con año.

Segundo, organiza tus deducciones desde enero. Nada más costoso que intentar “reconstruir” gastos en
diciembre. Si eres persona moral, tener políticas claras de viáticos, comprobación y pagos por SPEI o tarjeta



corporativa te ahorra rechazos. Si eres persona física, registra tus gastos con pagos trazables y guarda evidencia:
contratos, recibos de honorarios del contador, pólizas de seguro con CFDI, y estados de cuenta.

Tercero, piensa en inversiones con efectos fiscales planeados. Un restaurant de Saltillo que proyecta adquirir una
parrilla industrial de ciento ochenta mil pesos puede adelantar su depreciación, ver si resulta conveniente
adquirir en el primer semestre para amortizar más meses en el año, y revisar si alguna regla miscelánea deja
deducción inmediata. No se trata de gastar por gastar, sino más bien de alinear la inversión con el flujo y con el
resultado fiscal aguardado.

La contabilidad mensual bien hecha paga sola
La contabilidad mensual y reportes en México no son un trámite para “tener algo que enviar”. Son la base para
tomar decisiones a lo largo del año. Si cada mes concilias ingresos facturados vs. cobrados, IVA trasladado vs.
cobrado, IVA acreditable vs. pagado, y bancos, evitarás sorpresas. Los errores comunes que veo al revisar cuentas
nuevas acostumbran a repetirse:

Se emiten facturas a clientes sin el uso de CFDI correcto o sin datos completos, lo que complica las
deducciones para el cliente del servicio y pone en riesgo la cobranza.

Se confunde PUE con PPD, luego no se emite complemento de pago, y el IVA se vuelve un rompecabezas.

Se deducen gastos pagados en efectivo por arriba de los límites tolerados, o sin CFDI vigente, o con CFDI
que no reúne requisitos como el procedimiento de pago.

Se omite timbrar nómina a tiempo, lo que afecta deducibilidad de salarios y cálculo de retenciones.

Llevando un control puntual, puedes identificar picos de ingreso y preparar provisiones de impuestos. Un taller
mecánico que factura estacionalmente al cierre de año, por servirnos de un ejemplo, suele dar las gracias armar
reservas desde agosto para no descapitalizarse en el mes de diciembre. El impuesto no es sorpresa si lo ves mes
a mes con reportes claros.

Regularización ante el SAT, sin dramas y con evidencia
A muchos les llega la primera carta invitación y sienten que el SAT ya dictó sentencia. No es así. Regularización y
trámites ante SAT en Saltillo y otras administraciones se resuelven apertura de empresa Saltillo mejor cuando hay
orden documental y una narrativa coherente. Lo primero es comprender la diferencia entre una carta
convidación, una convidación al cumplimiento, una revisión electrónica con preliquidación, y una auditoría
profunda. No es lo mismo responder a una inconsistencia de IVA por complemento de pago faltante que a una
observación de ingresos no declarados por depósitos en efectivo.

En Saltillo, hemos resuelto casos en menos de 3 semanas solo corrigiendo CFDI, emitiendo complementos de
pago y presentando declaraciones complementarias. También he visto procesos que tardan meses pues el
contribuyente no tenía contratos, no podía probar el servicio prestado, o los pagos eran en efectivo. Si recibes un
requerimiento, realiza un expediente con CFDI, contratos, estados de cuenta, pólizas contables y patentiza del
trabajo realizado. Y documenta todo con folios de atención, acuses y cronología clara.

Cuando ya hay un adeudo firme, el esquema de pago a plazos puede ser un salvavidas. El SAT acostumbra a
autorizar pagos en parcialidades con tasa actualizada. El punto es no patear el bote sin plan. Entre recargos y
multas, una deuda puede crecer entre 20 y 40 por ciento anual si no se atiende.

El factor humano: servicios contables en Saltillo que comprenden tu
operación

https://contadoressaltillo.com/contador-para-resico-saltillo/


El mejor software no compensa la falta de criterio. Los servicios contables en Saltillo con los que mejor he
trabajado tienen algo en común: salen de la pantalla. Preguntan cómo cobras, quién te adquiere, qué
distribuidores son críticos, de qué forma se mueven tus inventarios y qué procesas de manera manual. Esa
información aterriza en el plan fiscal. Si tu negocio es comercio electrónico con envíos a todo el país, hay que
cuidar guías, devoluciones, notas de crédito y conciliación con marketplaces. Si prestas servicios profesionales,
hay que blindar contratos y entregables.

Un contador para personas físicas en Saltillo que atiende a médicos, por poner un ejemplo, sabe que la agenda
se sobresatura en febrero con constancias del centro de salud, gastos médicos y pólizas de seguro. Adelantar
deducciones personales, comprobar límites y tener a mano los CFDI de colegiaturas, seguros, lentes y donativos
cambia el resultado en la anual. Ese acompañamiento no se improvisa la última semana de abril.

Elegir el régimen correcto, con números sobre la mesa
Contribuyentes nuevos tienden a escoger por lo que escuchan, no por lo que les conviene. Te comparto un caso
real con nombres cambiados. Laura es fotógrafa en Saltillo. En dos mil veintitres facturó 900 mil pesos, con
gastos comprobables de 180 mil y sin empleados. Al comienzo estaba en RESICO personas físicas, pagando cerca
de dos por ciento sobre ingresos cobrados. Sonaba invencible, pero el tema era el IVA: al no poder acreditar el
IVA de gastos bajo RESICO PF, su costo real subía. Al migrar a actividad empresarial en 2024, dedujo sus gastos,
acreditó IVA y la tasa eficaz combinada de ISR más IVA no acreditable bajó. La resolución no era obvia sin correr
números.

Otro caso: una persona ética de servicios con margen de treinta por ciento evaluó RESICO PM. Con tasas de ISR
del dos.5 por ciento sobre ingresos, el atractivo era evidente. No obstante, sus principales clientes del servicio
exigían retenciones y controles particulares. Tras calcular la carga total y considerar la deducibilidad de sueldos
con IMSS y posibilidades, el ahorro neto de RESICO PM era menor de lo aguardado. Se quedó en el régimen
general con estrategias de previsión social deducible y reparto de utilidades bien planeado.

IVA, el impuesto que más revisiones activa
El ISR se calcula con resultados, pero el IVA vive en el detalle de cada mes. He visto más cartas por IVA que por
ISR, y casi siempre y en toda circunstancia por 3 razones: complementos de pago faltantes, acreditamientos sin
soporte, y diferencias entre lo declarado y lo que reflejan los CFDI. Si vendes con PPD, agenda cada semana una
mini auditoría de complementos. Si acreditas IVA de importaciones, conserva pedimentos y verifica el RFC
correcto en el anejo del agente aduanal. Si trabajas con subcontratados, cuida el cumplimiento de la regla
3.3.1.44 y afines, por el hecho de que el rechazo del IVA del distribuidor te salpica.

Cuando te retrasas en la DIOT, el SAT comienza a cruzar menos información y la probabilidad de requerimiento
sube. No es un trámite que se deja al final. Si tienes pocos distribuidores, la DIOT es veloz. Si tu operación tiene
cientos y cientos de CFDI de gasto, precisas un proceso semiautomático y revisión manual de outliers.

Nómina, CFDI y deducibilidad, la triada que no perdona errores
Para quienes tienen personal, la nómina demanda puntualidad. Timbrar a tiempo, clasificar correctamente
percepciones y deducciones, y pagar IMSS e Infonavit conforme calendario. Un fallo común es timbrar retroactivo
sin cuidado, lo que puede romper la deducibilidad de sueldos del mes precedente. Si das vales, comedor,
transporte o previsión social, documenta políticas y que el beneficio sea general, no discrecional, a fin de que
conserve su carácter deducible.



He visto Pequeñas y medianas empresas ahorrar entre 3 y 8 por ciento del costo laboral anual al reestructurar
prestaciones y alinear su política de bonos a criterios deducibles. Asimismo he visto rechazos millonarios por no
timbrar adecuadamente asimilados a salarios, que después el SAT reclasifica como salarios con cuotas omitidas.
La asesoría oportuna acá vale oro.

Regularización ante el SAT en Saltillo: qué esperar al presentarte en la
oficina
Si precisas acudir físicamente, resulta conveniente llevar carpetita. En la práctica, los trámites más frecuentes
incluyen actualización de obligaciones, firma electrónica, recuperación de contraseñas, emisión de acuses y
atención a requerimientos. La regularización ante el SAT en Saltillo fluye mejor cuando llevas:

Identificación y e.firma actual, contrato social o acta, poderes y comprobante de domicilio, según el caso.

Evidencia de operación: contratos, estados de cuenta, CFDI y papeles de trabajo que expliquen diferencias.

Un escrito libre breve con cronología del problema, acciones tomadas y petición concreta.

Declaraciones presentadas y sus acuses, aparte de proyecciones si planteas pago en parcialidades.

Soporte de citas y folios previos para que la historia quede trazada en el expediente.

Esta preparación simple acorta tiempos. En ocasiones la diferencia entre salir con cita reprogramada o con el
trámite dirigido es un documento olvidado.

Riesgos comunes cuando creces sin ajustar tu control
El crecimiento trae nuevos impuestos y nuevas miradas. Cuando una empresa pasa de producir 20 a 200 CFDI al
mes, los errores se multiplican si no hay controles. Tres focos rojos: cambios de razón social sin cerrar
apropiadamente la precedente, cambio de domicilio fiscal sin actualizar avisos, y nuevas líneas de negocio sin
evaluar si abren obligaciones distintas. El SAT no excusa omisiones en avisos de socios y representantes legales,
ni movimientos en el RFC no reflejados a tiempo.

En Saltillo he visto una y otra vez que la expansión regional fuerza a repasar contratos de arrendamiento,
licencias municipales y, en ciertos giros, IEPS. El IEPS es un cosmos aparte, mas conviene mencionarlo: si vendes
bebidas saborizadas, combustibles, o algunos servicios digitales, tu mapa fiscal cambia.

Cómo usar la tecnología sin perder criterio
Los sistemas contables y conciliadores bancarios automatizan gran parte del trabajo. Se timbran facturas, se leen
estados de cuenta, se proponen pólizas y se arma la DIOT en minutos. Empléalos, pero no bajes la guarda. Un
CFDI mal clasificado por IA o por una regla automatizada puede afectar tu resultado. Revisa outliers cada mes:
proveedores nuevos, CFDI con claves de producto atípicas, importes altísimos o conceptos vagos. Y respalda. He
recibido clientes con bases de datos perdidas que costaron semanas reconstruir. El costo de un buen respaldo
automático es insignificante frente a ese riesgo.

Qué valorar al contratar asesoría y contabilidad
Elegir asesor fiscal no es cuestión de tarifa más baja. En mi experiencia, conviene observar tres señales. Primero,
que el despacho o contador te hable con números y escenarios. Si al primer contacto ya te prometen abonar
“casi nada”, desconfía. Segundo, que te soliciten contratos, flujos y evidencia desde el principio. Quien no



demanda papeles al comienzo suele pedirlos cuando ya es tarde. Tercero, que te plantee un plan anual con
jalones, no solo que “te presente declaraciones”. Así puedes alinear contabilidad, flujo y metas del negocio.

Si ya trabajas con alguien y sientes que vas a ciegas, solicita un diagnóstico semestral. Un informe de cinco a diez
páginas con: estatus de cumplimiento, tasas efectivas, primordiales peligros, y recomendaciones para el siguiente
semestre. Ese documento te da claridad y sirve de mapa de trabajo.

Un vistazo práctico al calendario fiscal
Vale la pena tener un marco temporal en mente, pues los impuestos se ganan o se pierden por timing.

Enero a marzo: cierre contable del año previo, revisión de deducciones y ajustes de inventarios, declaraciones
anuales preliminares para estimar impuesto y PTU. Si eres persona física, comienza a unir deducciones
personales desde enero con orden.

Abril: persona física anual, devoluciones de saldo a favor de ISR si procede, revisión de discrepancias fiscales
si tus depósitos en bancos superan claramente lo declarado.

Mayo a diciembre: disciplina mensual de pagos temporales de ISR e IVA, DIOT, nómina y cuotas. Planea
inversiones ya antes de octubre para que su efecto llegue a la anual de forma significativa.

Todo el año: control de CFDI, complementos de pago, contratos y estados de cuenta. Si cambias de domicilio
o de asociado, presenta avisos en días, no en semanas.

Casos frontera y decisiones con matices
No todo encaja en cajitas. Hay áreas grises que requieren criterio. Si vendes servicios al extranjero, por servirnos
de un ejemplo, comprueba si aplicas tasa 0 de IVA por exportación de servicios o si, por la naturaleza del servicio,
el acto se considera prestado en territorio nacional con dieciseis por ciento. La diferencia depende de dónde se
aprovecha el servicio y de la documentación. He visto cómo una carta bajo queja y un contrato bien redactado
inclinan la balanza en una revisión.

Otro caso: reembolsos entre partes relacionadas. Puedes hacer reembolsos sin efectos de IVA si pruebas que
actúas como simple mandatario, pero debes cumplir requisitos: contrato de orden, cuentas de orden, CFDI a
nombre del mandante, y flujo de dinero bien trazado. Sin ese cuidado, los reembolsos se reetiquetan como
servicios gravados.



Cerrar el año con cabeza fría
Diciembre no es para “inventar” gastos. Es para calibrar. Revisa utilidad fiscal proyectada, inventarios,
depreciaciones y cuentas por cobrar. Considera provisiones de cobranza dudosa si se justifican, actualiza políticas
de viáticos y revisa que los CFDI de gastos esenciales estén bien emitidos. Si piensas abonar dividendos, proyecta
el impuesto adicional y el efecto en asociados. Si tienes pérdida fiscal, cuida el soporte para amortizarla en años
futuros.

En personas físicas, no dejes para el último día deducciones personales: seguros de gastos médicos, intereses
reales de hipoteca, óbolos autorizados, aportaciones complementarias al retiro. El techo de deducciones
personales es conocido, pero la combinación perfecta varía por impositor. He visto devoluciones ágiles cuando
todo cuadra con los CFDI del visor.

La calma asimismo se mide en minutos ahorrados
Una buena consultoría reduce no solo el impuesto, asimismo el tiempo que inviertes. Que cada pago provisional
te lleve 30 minutos en vez de tres horas, que el cierre anual no sea una odisea de documentos perdidos, que una
carta del SAT sea atendida con un expediente ya armado, todo eso vale. En Saltillo, donde muchos negocios son
familiares, liberar tiempo para vender, generar y cobrar tiene impacto directo. La contabilidad no es un costo fijo,
es una herramienta de administración.

Si necesitas apoyo puntual, busca especialistas con experiencia local para regularización y trámites ante SAT en
Saltillo. Si eres independiente, considera un contador para personas físicas en Saltillo que entienda tu giro y te
hable con claridad. Y si operas con mayor dificultad, apóyate en un equipo que combine fiscal, contable y laboral.
La mezcla adecuada importa.

La optimización fiscal legal no es una proeza reservada a grandes corporativos. Está al alcance de quien ordena
sus papeles, se asesora a tiempo y toma resoluciones con base en información. Empieza por lo básico: disciplina
mensual, contratos claros, CFDI adecuados y una conversación franca con tu asesor sobre tus planes para los
próximos doce meses. Lo demás llega además.

Despacho Contable FLORES BERLANGA
Cuatrociénegas 283, República, 25280 Saltillo
Teléfono: 844 415 5486
Web: https://contadoressaltillo.com

Contadores Flores Berlanga le ofrece una amplia gama de servicios contables en Saltillo, Coahuila. Una sólida
experiencia profesional nos avalan para acompañarle en varios temas de contabilidad, como por ejemplo los
siguientes: Servicios contables a personas físicas y morales Gestión de obligaciones fiscales Elaboración de
nóminas Asesoría fiscal Cumplimiento de obligaciones fiscales Solicitud de devoluciones fiscales Representación
y gestión de obligaciones ante SAT e IMSS ¡Si está buscando servicios contables en Saltillo, o un consultor
tributario, no espere más para comunicarse vía telefónica! Con gusto le atenderemos de atender su caso para
darle una solución eficiente y dar respuesta a sus inquietudes financieras.


