
איחוד הלוואות למשכנתא בזמן משבר הוא מהלך אסטרטגי שמטרתו להשיב שליטה לתזרים המזומנים, להפחית עלויות
ריבית מצטברות ולהקטין סיכון אשראי משפחתי. כאשר הכנסות נחתכות, ריביות מתייקרות או פערי תזרים מתרחבים,

ריבוי הלוואות קצרות ויקרות הופך לעומס ניהולי וכלכלי. המרתן למסגרת משכנתאית אחת מנוהלת היטב מאפשרת
פריסה ארוכה יותר, תמחור סביר יותר ומדיניות ביטחונות שמקטינה לחץ חודשי ומעניקה שקט תפעולי.

למה דווקא עכשיו: מתודולוגיית קבלת החלטות בתקופות תנודתיות
משברים חושפים חולשות מבניות באשראי הצרכני: הלוואות קצרות, כרטיסים דחויים ומסגרות בנקאיות יקרות. איחוד חוב

לתוך משכנתא ממנף בטוחה יציבה - הנכס - כדי לשפר את תמחור הסיכון. זהו מהלך שמחליף שכבות חוב אגרסיביות
במסלול ארוך ומבוקר, תוך שימור נזילות להתמודדות עם אי ודאות עתידית.

מבחינה ניהולית, המהלך מפשט את קבלת ההחלטות: במקום חמישה עד שבעה חיובים שונים, נוצר חיוב אחד עם
אסטרטגיית מסלולים שקופה. כאשר זה מתוכנן נכון, מרכיב הריבית יורד, עמלות קטנות נעלמות, והלקוח מתפנה

להתמקד בהכנסות ובצמיחה במקום בכיבוי שריפות פיננסיות.

סימני אזהרה שמאותתים להאיץ תהליך איחוד

מסגרות אשראי מנוצלות מעל 70% לאורך זמן וחיובים חודשיים קופצים בין חודשים.

החזר חודשי מצרפי שחוצה 35% מההכנסה נטו, כולל הלוואות רכב, כרטיסים והתחייבויות פרטיות.

ריביות משתנות עלו משמעותית והדחיות התייקרו, או שנפתחו הלוואות גישור קצרות מדי.

עומס ניהולי - ריבוי הוראות קבע שמוביל לפספוסי תשלום ועמלות פיגור מיותרות.

הבסיס הכלכלי: איך איחוד הלוואות למשכנתא מייצר ערך אמיתי
משכנתא היא הלוואה ארוכת טווח שמגובה בנכס, ולכן מתמחרים אותה בריביות נמוכות יחסית לחוב צרכני קצר. כאשר

מבצעים איחוד הלוואות למשכנתא, עקומת התשלומים נפרסת מחדש, והחזר חודשי יורד בלי להקריב שקיפות. במקרים
רבים, אפילו בתרחישי ריבית עולים, התוצאה נטו היא הורדה משמעותית של עלות מימון חודשית והקטנת סיכוני תזרים.

החיסכון אינו רק ריבית. איחוד מפחית עלויות עקיפות: עמלות כרטיסים, ריביות חריגה, קנסות פיגור, והעמסה קוגניטיבית
על ניהול החוב. היתרון הכפול הוא שקט ניהולי לצד פוטנציאל לשיפור דירוג אשראי בזכות היסטוריית תשלומים יציבה

והקטנת https://gilfinance.co/he/blog/how-to-choose-mortgage-consultant ניצול מסגרות.

מסלולי ריבית ושילובים חכמים בזמן משבר

במצבי אי ודאות, איזון בין מסלולים צמודים ולא צמודים, קבועים ומשתנים, הוא לב המהלך. מטרה מרכזית: הפחתת
תשלום מיידית מבלי להגדיל חשיפה לאינפלציה או לתנודתיות ריבית מעבר לצורך. חלוקה שכיחה: עוגן קבוע לא צמוד

ליציבות, רכיב משתנה פריים לנזילות וגמישות פירעון, ורכיב צמוד קצר כגשר לחיסכון עתידי מתוכנן.

כדי לשמור על שליטה, מצמידים תחנות יציאה חכמות במסלולים משתנים, כך שניתן להקדים פירעונות כששוק הריביות
מתהפך או כשיש מזומנים זמינים. כאן נכנסים לפעולה ייעוץ משכנתאות וניתוח ריביות דינמי שמסתכלים קדימה ולא רק

משווים מצגים רגעיים של בנק.

פרוטוקול עבודה: מתכנון ראשוני לביצוע בבנק
תהליך מקצועי מתחיל במיפוי חוב מלא: יתרות, ריביות אפקטיביות, מועדי חיוב, קנסות יציאה וניצול מסגרות. לאחר מכן

בונים תחזית תזרים ל-24 חודשים קדימה, עם שלושה תרחישים - שמרני, סביר ואופטימי. מבנה המשכנתא הנבחר צריך
לשרוד את התרחיש השמרני ולייצר יתרון משמעותי בתרחיש הסביר.
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בשלב ההיתכנות בוחנים יחס מימון עדכני לנכס, השפעת שמאות, ורגישות החזר חודשי לשינויים בריבית. עניין מהותי הוא
ניהול ביטחונות חכם שלא יכבול גמישות עתידית במקרה של מכירה, מחזור או השקעה בנכס נוסף. את המו"מ מול

הבנקים יש לנהל עם טבלת מסלולים אחידה כדי להשוות תפוחים לתפוחים.

מסמכים, בירוקרטיה ומלכודות נפוצות

דו"חות אשראי ומסמכי הכנסה מעודכנים כדי למנוע הפתעות בשלב החתימות.

בדיקת עמלות פירעון מוקדם להלוואות קיימות - חשוב להכניסן לחישוב כדאיות כדי למנוע שחיקת התועלת.

תיאום בין פירעון ההלוואות הישנות לשחרור כספי המשכנתא החדשה כדי למנוע כפילות חיובים.

ניהול סיכונים: לא כל חוב מצדיק איחוד לתוך משכנתא
יש חובות קצרי טווח עם ריבית נמוכה או גרייס ייחודי שלא בהכרח נכון לגלגל למסגרת ארוכה. המפתח הוא ניתוח ערך

נוכחי נקי ולא רק הקלה חודשית. לפעמים נכון להשאיר רכיב קטן כהלוואת בלון מתוזמנת לפירעון עם מענק עתידי, בונוס
או מכירת נכס משני, במקום לפרוס אותו לאורך 20 שנים ולשלם ריבית עודפת.

בנוסף, יש להיזהר מהארכת יתר שתגרום לעלות כוללת גבוהה מדי. כאשר שומרים על אופק פירעון מסודר, אפשר לשלב
מסלולים עם תחנות קיצור יזומות, כך שבשנה של התאוששות ניתן לבצע הקדמות תשלום ולצמצם קרן באופן אגרסיבי.

תמחור זמן-כסף ומשמעת פירעונות מוקדמים

איחוד יעיל נבחן גם ביכולת להאיץ פירעון כאשר הנזילות משתפרת. קובעים יעד חיסכון חודשי קבוע שמוקצה להקדמת
קרן ברגע שמתייצבים. כך נמנעים מהמלכודת של החזר נמוך שאוכלים אותו על הוצאות שוטפות במקום על בניית הון.

סילוק חד פעמי בשליש הראשון של חיי המשכנתא מייצר חיסכון מצטבר דרמטי בריבית. לכן תוכנית האיחוד צריכה לכלול
מנגנון לקליטת כספים עתידיים - מענקים, קרנות השתלמות נזילות או פירעון מכירת רכב - לטובת קיצור מסלולים יקרים

במקום צריכה שוטפת.

היבטי מיסוי, ביטוח ובטוחות בתהליך איחוד
הרחבת משכנתא מחייבת בדיקה של ביטוח חיים ומבנה. בחלק מהמקרים פרמיות הביטוח עולות, אולם זהו חלק בלתי
נפרד מהגנת המשפחה. רצוי להשוות בין חברות ולעדכן סכומי כיסוי בהתאם ליתרת החוב החדשה, לגיל ולמצב רפואי,

בלי לשלם על כיסוי שאינו רלוונטי למסלולים שסביר שייסגרו מוקדם.

מיסים בדרך כלל לא מושפעים ישירות מאיחוד לתוך משכנתא, אך במקרה של כניסת שותף, שינוי בעלות או שעבודים
צדדיים, ייתכנו השלכות רישומיות. כאן מומלץ לשלב יועץ פיננסי מומלץ ועו"ד מקרקעין כדי לוודא שהשעבודים נקיים

ושאין שעבודים חופפים שיפגעו בגמישות עתידית.

שמאות והערכת שווי נכס - אבן יסוד ללחץ מימון נכון

שווי הנכס קובע את יחס המימון ולפיכך את מרחב המיקוח. אם יש ספק ברמת הגמר או בשטחי שירות, כדאי להיערך
לאיסוף מסמכים מקדימים לפני שמאות, כדי למקסם את הערך המוכר ולשמור על יחס מימון נמוך. לעתים חכם להמתין

לשיפור נקודתי בשוק כדי לעבור מדרגת ריבית לרווחיות טובה יותר.

תכנון תזרימי: מה משתנה ביום שאחרי האיחוד
מיד לאחר האיחוד, ההחזר החודשי אמור לרדת ולהתייצב. את הפער שנוצר יש להקצות באופן יזום: חלקו לבניית כרית

ביטחון של שלושה עד שישה חודשי הוצאות, וחלקו ליעדי פירעון מוקדם לפי מסלולים. כך מבטיחים שהשיפור אינו נשחק
והתלות באשראי קצר לא חוזרת.



תזמון הוראות הקבע ותיאום מועדי חיוב מונעים עלויות כפולות. מייצרים לוח שליטה חודשי, עם סימון מסלולים בעלי
ריבית הגבוהה ביותר להקדמות קרן עתידיות. המטרה אינה רק שקט אלא השבחת מבנה החוב לאורך זמן.

מדדי הצלחה ותחקור לאחר הטמעה

ירידה ביחס החזר להכנסה לפחות ב-20% לעומת המצב הקודם, או לפי יעד סף שסוכם מראש.

צמצום מספר נותני אשראי הפעילים לאחד או שניים לכל היותר, לשם פשטות ובקרה.

שיפור דירוג אשראי בתוך 6-9 חודשים הודות לניצול מסגרות נמוך ותשלומים במועד.

איך לבחור יועץ מתאים: תפקיד היועץ בתקופת משבר
איכות הביצוע חשובה לא פחות מהרעיון. יועץ משכנתאות פרטי מנוסה מכיר תמחורים, מסלולים נדירים, ומנגנוני ועדות

אשראי שמאפשרים תנאים עדיפים ללקוח במצבי חרום. הוא יודע לחלץ פערי ריביות ולתפור הרכב מסלולים שמאזן בין
גמישות ליציבות, תוך הגנה מפני חשיפה לא מוצדקת למדד או לפריים.

לצד זאת, עבודה משותפת עם יועץ פיננסי מומלץ מאפשרת ליישר קו בין מבנה החוב לאסטרטגיה העסקית או
המשפחתית הרחבה: תזרים פרילנס, השקעות עתידיות, או צפי למהלך נדל"ני נוסף. שילוב היועצים מייצר מעטפת

שמביטה על התמונה המלאה, לא רק על הריבית המיידית.

בדיקות נאותות לפני התקשרות

ניסיון בדוק באיחוד חוב למשכנתא בתקופות של תנודתיות ריבית ואינפלציה, ולא רק בשגרה.

שקיפות שכר טרחה ומדיניות ניגודי עניינים - מי משלם, ומהם תמריצי ההפניה לבנקים.

תיק עבודות הכולל דוגמאות לפתרונות מותאמים לגילאים ומקורות הכנסה שונים.

משקי בית מתקדמים: התאמות ייעודיות לגילאים, מקצועות ומקורות הכנסה
מבנה האשראי האופטימלי תלוי בדפוס הכנסה, יציבות תעסוקתית ואופק חיים פיננסי. למשפחה שכירה עם הכנסה

יציבה יתאים נתח גבוה יותר של קבועה לא צמודה. לעצמאים עם תזרימי שיא עונתיים עדיף לשלב רכיב פריים גמיש עם
תחנות פירעון קצרות המנצלות חודשים חזקים לקידום קרן.

בקבוצת הגיל המבוגרת, משכנתא לגיל השלישי מחייבת תכנון זהיר של ביטוח חיים, תקופות פירעון סבירות והעמסת
החזר מינימלית ביחס להכנסות פנסיוניות. לעתים נכון להעדיף מסלולים עם החזר חודשי נמוך ושמירת אופציה לסילוקים

נקודתיים בעת משיכת קצבאות או מימוש חיסכון.

התמודדות עם הכנסות משתנות ועמלות הצלחה

כשחלק מההכנסה מבוסס על בונוסים או עמלות, ההלוואה צריכה להישען על שכר בסיס שמרני. את ההפרש העונתי
מתעלים להקדמות קרן בלוחות זמנים מתואמים מול הבנק. כך נמנעים מהתנפחות הוצאות בתקופות גאות ומשמרים

משמעת פיננסית דווקא כשהולך טוב.

כלים אנליטיים: מדידת כדאיות אמיתית ולא רק תחושת הקלה
אנליזה מקצועית בוחנת שלושה מדדים מרכזיים: עלות כוללת בתרחישים שונים, גמישות תזרימית ושיעור רגישות לריבית
ולאינפלציה. המבחן האמיתי הוא קיומה של כרית ביטחון לאחר האיחוד והיכולת להקדים פירעונות בלי קנסות חונקים. כל

החלטה נמדדת מול מדיניות סיכונים אישית שנקבעת בתחילת התהליך כדי למנוע היסחפות בשל לחצים רגעיים.

נוסחת בסיס: משווים את הערך הנוכחי של כל התשלומים לפני ואחרי האיחוד, בתוספת עמלות חד פעמיות וביטוחים. אם
הפער חיובי בצורה מובהקת, ומדד הסיכון המשפחתי יורד, המהלך מצדיק את עצמו גם אם הריבית הנקובה על חלק

מהמסלולים נראית גבוהה על פניו.



לכידת הזדמנויות בשוק ריביות משתנה

שוק דינמי מייצר חלונות זמן קצרים שבהם בנקים מיישרים קו עם יעדי צמיחה ומציעים מסלולים אטרקטיביים. לכן
מקימים מעקב יומי אחר תמחור מסלולים רלוונטיים ומשמרים מוכנות מסמכים. תזמון נכון מסוגל לשפר תמהיל ב-0.2%

עד 0.6% ריבית אפקטיבית בלי שינוי סיכון, וזה מצטבר לעשרות אלפי שקלים לאורך חיי ההלוואה.

שיקולי התנהגות: איך לשמור על הישגים לאורך זמן
לאחר ההקלה המיידית, הנטייה הטבעית היא להגדיל הוצאות. כדי שלא לחזור לאותה נקודת פתיחה, מחילים כללי

משחק פשוטים: איסור על פתיחת הלוואות צרכניות חדשות ל-12 חודשים, והפניית כל הכנסה חריגה להקדמת קרן. זהו
חלק ממה שנקרא ייעוץ להבראה כלכלית שמטרתו שינוי הרגלים ולא רק מחזור חוב טכני.

בנוסף, מתקינים בקרה רבעונית: בדיקת ניצול מסגרות, מעקב אחר הוצאות לא הכרחיות ושיוך יעד חודשי למדד
התקדמות חד משמעי. בהדרגה, היחס חוב-הכנסה משתפר, ההון העצמי צומח, ומרווח הביטחון גדל.

שקיפות משפחתית ותיאום ציפיות

הצלחה נמדדת ביישום. יש לקיים שיחה פתוחה עם בני הבית על גבולות אשראי, סדרי עדיפויות ויעדים פיננסיים. המטרה
להבטיח עקביות - שמירה על המסגרת החדשה, והסטת עודפי תזרים למינוף חיובי במקום לצריכה אימפולסיבית.

מקרה מבחן טיפוסי: משפחה עם ארבע הלוואות צרכניות ומסגרת בנקאית
מנוצלת

נניח הכנסה משפחתית נטו של 20,000 ש"ח, עם החזר חודשי מצרפי של 9,200 ש"ח על הלוואות קצרות וכרטיסים. יחס
החזר של 46% מוביל ללחץ מתמשך ועמלות חריגה. תמהיל איחוד לתוך משכנתא עם פריסה ל-20 שנים, שמאזן בין רכיב

קבוע לא צמוד לפריים, מוריד את ההחזר ל-6,100 ש"ח, לצד ביטול קנסות פיגור עתידיים ותיאום תחנות יציאה.

בהמשך השנה, עם קבלת מענק של 25,000 ש"ח, מקדמים קרן במסלול היקר ביותר ומקצרים חצי שנה מהלוואה
המשתנה. התוצאה - ירידה נוספת של 180 ש"ח בחודש ועלות כוללת נמוכה בכ-58,000 ש"ח לאורך חיי ההלוואה

בהשוואה להישארות במבנה המקורי.

הפקת לקחים מהתרחיש

הטבה מיידית בתזרים חייבת לבוא עם מנגנון משמעת לפירעונות מוקדמים כדי למצות את ההטבה
המצטברת.

תכנון תחנות יציאה עוקף הפתעות ברגעי חזרה לשגרה או שינויי ריבית חדים.

עבודה עם יועץ משכנתאות פרטי מקצרת זמן ומחדדת כוח מיקוח כשלבנקים יש חלונות מבצע קצרים.

השלכות אשראי ארוכות טווח ודירוג בנקאי לאחר האיחוד
עמידה עקבית בהחזרים לאחר האיחוד, יחד עם ירידה בשימוש במסגרת העו"ש, משפרים דירוג ופותחים דלתות למימון
איכותי בעתיד. תוך 6-12 חודשים, עם התייצבות התשלומים, ניתן לשקול משא ומתן מחודש לשיפור ריבית במסלולים

הפתוחים, במיוחד אם סביבת הריביות השתפרה או שהנכס הושבח.

דירוג גבוה יותר גם מוריד עלויות ביטוחי אשראי ומאפשר קבלת תנאי פתיחה טובים במסגרות עסקיות או משכנתא
להרחבה. זהו ערך מוסף של המהלך שאינו תמיד מחושב באקסל אבל בא לידי ביטוי מובהק בתנאי השוק שהלקוח מקבל.

מתי לשקול מחזור משלים אחרי האיחוד



אם לאחר שנה וחצי נוצר פער תמחורי בין המסלולים שלכם לשוק, ואם אין קנסות פרעון משמעותיים, מחזור משלים יכול
לשפר יתרות ולתקן בחירות שנעשו תחת לחץ המשבר. היעד הוא לייצב את חלק הקבוע הלא צמוד ולצמצם תלות

במסלולים תנודתיים מעבר לנדרש ליעדי גמישות.

שילוב תכנון פרישה ושקט תזרימי לגילאי 55+
בקרב המבקשים משכנתא לגיל השלישי, איחוד חובות יקרי ריבית לתוך משכנתא נוחה מייצר ודאות לפני פרישה.
מקפידים על יחס החזר נמוך במיוחד, התאמת ביטוח חיים משוקללת, ותחנות המאפשרות סילוק באמצעות קרנות

השתלמות או כספי פיצויים. כל זאת תוך ניהול לוח זמנים תואם כניסה לקצבאות.

לרבים כדאי לבחון קיצור מסלולים יקרים באמצעות תשלומי בלון מתוכננים לשנים הראשונות. כך נהנים מהחזר חודשי
נוח כיום, לצד צמצום מהיר של הרכיב היקר לפני הפרישה, כשעדיין קיימים עודפי הכנסה יחסיים.

היבט פסיכולוגי - ביטחון כמשאב כלכלי

שקט תזרימי מפחית קבלת החלטות מתוך לחץ. כאשר תשלומים מרוכזים ומתוכננים, המשפחה מקבלת מרחב נשימה
שמוביל להחלטות השקעה וצריכה איכותיות יותר. זהו ערך כלכלי ממשי, גם אם אינו נמדד בשורת ריבית בלבד.

טקטיקות מו"מ מול בנקים: איך מייצרים יתרון מובנה
נכנסים למשא ומתן עם מסמך דרישות מסודר: תמהיל יעד, מרווחי ריבית רצויים, מסלולי יציאה, ותנאי פתיחה חשבונאיים.

מציגים הצעות מתחרות באופן מדיד ושומרים על שפה מקצועית. הימנעות מבקשות עמומות מייצרת אמינות ומגדילה
סיכוי לקבלת אישור ועדה בתנאים עדיפים.

משתמשים בחלונות סוף רבעון או יעדי מכירות פנימיים של הבנקים. מציגים פרופיל סיכון מוקפד תוך הדגשת צעדי
התייעלות שכבר ננקטו. כאן, שילוב ייעוץ משכנתאות מקצועי מספק יתרון מובנה בזכות היכרות עם הנהלים, אנשי

מפתח והליכי חריגים.

שקיפות ותיעוד - הגנתכם במקרה של שינוי תנאים

כל סיכום עם הבנק צריך תיעוד בכתב, כולל עוגנים, מרווחים ותחנות יציאה. מסמכים אלו מהווים בסיס להשוואת הצעות
עתידיות ולהתמודדות עם שינויי ריבית או פרשנות שונה בין סניפים. רישום מסודר הוא חלק מההגנה הכלכלית לא פחות

מהשגת עוד 0.1% הנחה.

שאלות נפוצות: קיצור דרך להחלטה מודעת

האם כל הלוואה צריכה להיכנס לאיחוד?

לא. הלוואות קצרות עם ריבית נמוכה או שיוך הטבה ייחודית ייתכן שכדאי להשאיר מחוץ לתמהיל. המבחן הוא הערך
הנוכחי הכולל, גמישות פירעון ויעדי התנהלות שנתפרו אל מול התזרים המשפחתי.

מה הסיכון העיקרי באיחוד?

הארכת יתר של חוב זול מיידית אך יקר במצטבר. פותרים זאת באמצעות תחנות סילוק יזומות, יעדי הקדמות קרן ועמידה
בקווים אדומים של יחס החזר להכנסה.

איך אדע אם הריביות שקיבלתי טובות?

מודדים מול עוגנים רשמיים, בוחנים מרווחים היסטוריים, ומשווים תמהיל מול הצעות מתחרות באותם מסלולים בדיוק.
עבודה עם יועץ משכנתאות פרטי מסייעת להימנע מהטיה במסלול שאינו מתאים רק כי נראה זול נקודתית.



יישום מעשי: צ'ק-ליסט לאיחוד הלוואות משכנתאי בזמן משבר
מיפוי מלא של כלל ההתחייבויות, כולל ריביות אפקטיביות ועמלות יציאה.

תזרים 24 חודשים בשלושה תרחישים, עם יעד החזר חודשי מרבי ברור.

בחינת יחס מימון עדכני ושמאות פוטנציאלית לשיפור דרגת סיכון.

בניית תמהיל מסלולים מאוזן - קבוע לא צמוד לעוגן יציבות, פריים לגמישות, צמוד קצר כגשר נקודתי.

קביעת תחנות יציאה והגדרת סכומי יעד להקדמת קרן בכל רבעון חזק.

סנכרון מועדי חיוב וביטול כפילויות בין הלוואות ישנות לחדשה.

עדכון ביטוחי חיים ומבנה בהתאם ליתרות לאחר האיחוד.

בקרה רבעונית על ניצול מסגרות, דירוג אשראי ועמידה ביעדי פירעון מוקדם.

תפקיד הייעוץ המשולב: משכנתא ופיננסים תחת מעטפת אחת
כאשר משלבים ייעוץ משכנתאות עם ניתוח תזרים ומשמעת תקציבית, מקבלים מענה הוליסטי למצבי משבר. המטרה

אינה רק לחסוך ריבית, אלא לשנות פרופיל סיכון, להבטיח כרית ביטחון ולבנות מנגנון השקעה עתידי עם עודפי תזרים
שחוזרים בהדרגה. כאן ייעוץ להבראה כלכלית הופך את ההטבה הטכנית לשינוי קבוע בהרגלים ובהון המשפחתי.

בשורה התחתונה, איחוד חוב לתוך משכנתא הוא אסטרטגיית הישרדות חכמה כאשר היא מתבצעת באחריות, בבקרה
ובשילוב גורמי מקצוע. עם תכנון מוקפד ומשמעת ביצוע, ההחזר הופך מנכס מכביד לכלי עבודה שמאפשר נשימה, תכנון

ושקט שמוביל לצמיחה מחודשת.

מי שמיישם את העקרונות במהירות ובמדויק נהנה מהטבה מיידית לצד גמישות לטווח בינוני. שימוש מושכל בכלים, בליווי
יועץ פיננסי מומלץ ו-יועץ משכנתאות פרטי, יוצר תשתית עמידה גם בתקופות סוערות. כשמבנה החוב מתוכנן נכון,

המשבר הופך להזדמנות לסדר מחדש את המאזן האישי ולצאת מחוזקים.

כדאי להתחיל בצעד קטן אך מחייב: לאסוף נתונים, להציב יעדי תזרים ולהתייעץ בזמן. משם, גיבוש תמהיל נכון של איחוד
הלוואות למשכנתא הוא הלב של תוכנית הבראה שתשרת אתכם היום ותאפשר לכם לנצל הזדמנויות מחר.

גיל פיננסים מאסטר להצלחות בע"מ

גיל אשר לוי, לשעבר מנהל בכיר בבנק לאומי, מלווה משפחות ועצמאים בתכנון משכנתא ובהשוואת הצעות מהבנקים.

במשרד בנס ציונה אפשר גם לבדוק כדאיות של מיחזור משכנתא ואיחוד הלוואות, לקבל ליווי לאחר סירוב מהבנק ולבחון

משכנתא הפוכה לגיל השלישי.

כתובת המשרד · הנפת הדגל 5, נס ציונה, בניין צבי צרפתי, קומה 2

טלפון המשרד · 08-6100790

גיל אשר לוי · 052-3441126

ענת, מנהלת המשרד · 054-5020452

Gil@gilfinance.co.il · דוא"ל

gilfinance.co/he · אתר האינטרנט
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