
Les clés pour éviter le bloquage cession véhicule
lors d'une vente entre particuliers
Quand on vend sa voiture entre particuliers, on pense souvent au prix, aux photos et aux
annonces. Mais un détail technique peut transformer une transaction fluide en cauchemar
administratif : le bloquage cession véhicule. Ce terme désigne l'incapacité de finaliser le
changement de titulaire auprès de l'administration, souvent à cause d'un document manquant
ou d'une anomalie dans le système. J'ai vu des vendeurs perdre des semaines à cause de ça.
Voici comment l'éviter.

Ce qu'est vraiment le bloquage cession véhicule
Le bloquage cession véhicule survient lorsque le site de l'ANTS (Agence Nationale des Titres
Sécurisés) refuse de valider la déclaration de cession. Cela peut arriver pour plusieurs raisons :
un certificat d'immatriculation non barré, une date de vente incohérente, ou encore un défaut
de carte grise électronique. Dans la pratique, j'ai accompagné un ami qui avait oublié de
signaler un changement d'adresse avant de vendre sa voiture. Résultat : le système a bloqué la
cession pendant trois semaines, et l'acheteur a failli annuler la vente.

Ce blocage n'est pas une fatalité. Il découle souvent d'une méconnaissance des étapes
obligatoires. En comprenant les causes, on peut les anticiper.

Les causes fréquentes du bloquage
La première cause est le certificat d'immatriculation (carte grise) mal rempli. Si le vendeur
oublie de rayer la mention "vendu le" ou de signer, l'administration refuse le dossier. J'ai vu des
vendeurs écrire la date au stylo plume, sans respecter le format JJ/MM/AAAA. La machine
rejette tout.

Ensuite, il y a le problème du certificat de situation administrative (non-gage). Ce document
doit dater de moins de 15 jours au moment de la vente. Beaucoup de vendeurs utilisent un
certificat vieux de trois semaines, et le système le bloque automatiquement.

Enfin, le véhicule peut être gagé sans que le vendeur le sache. Une opposition pour impayé de
crédit ou une contraison non soldée peut apparaître. L'acheteur vérifie en ligne, mais le vendeur
ignore parfois qu'il y a une opposition. C'est un classique du bloquage cession véhicule.

Comment préparer sa vente pour éviter le blocage
Avant de publier une annonce, il faut rassembler les documents. Voici une liste simple à suivre
:
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Certificat d'immatriculation original, barré et signé avec la date de vente.

Certificat de situation administrative (non-gage) de moins de 15 jours.

Contrôle technique de moins de 6 mois si le véhicule a plus de 4 ans.

Justificatif d'identité du vendeur (carte d'identité ou passeport en cours de validité).

Déclaration de cession (formulaire Cerfa 15776) remplie en deux exemplaires.

Je conseille toujours de faire une simulation de cession sur le site de l'ANTS avant la vente.
Cela prend cinq minutes et permet de vérifier que le dossier passera. Si un champ est mal
rempli, le système signale l'erreur immédiatement. Mieux vaut corriger avant que l'acheteur ne
parte.

Le rôle de l'acheteur dans la procédure
L'acheteur a aussi des responsabilités. Il doit créer un compte ANTS et initier la demande de
nouveau certificat dans les 24 heures suivant la vente. S'il tarde, le vendeur risque de recevoir
des contraventions ou des amendes pour des infractions commises après la vente. J'ai vu un
cas où l'acheteur a attendu une semaine, et le vendeur a reçu une amende de 135 euros pour
stationnement interdit. L'administration considère que le vendeur est toujours propriétaire tant
que le changement n'est pas enregistré.

Pour éviter cela, le vendeur peut exiger que l'acheteur signe la déclaration de cession en ligne
devant lui, avec une copie écran. Cela ne garantit pas l'absence de bloquage cession véhicule,
mais réduit les risques de litige.

Que faire en cas de blocage avéré
Si le bloquage cession véhicule se produit quand même, ne paniquez pas. La première étape
est de consulter le message d'erreur sur le site ANTS. Il indique souvent la cause : "document
non conforme" ou "véhicule sous opposition". Ensuite, il faut contacter le service client de
l'ANTS par téléphone ou via leur messagerie. Les délais sont longs (parfois une heure
d'attente), mais c'est le seul moyen de débloquer un dossier.

Si le problème vient d'un gage non levé, il faut contacter le créancier (banque ou organisme de
crédit) pour obtenir une mainlevée. Cela peut prendre quelques jours. Dans l'intervalle,
informez l'acheteur par écrit pour éviter une annulation.

Enfin, si le blocage persiste plus de deux semaines, il est possible de faire une réclamation en
ligne via le formulaire de contact de l'ANTS. Gardez une trace de toutes les communications
(numéros de dossier, dates, heures). J'ai vu des vendeurs obtenir gain de cause après un mois
d'échanges.



Astuces de pro pour une cession sans accroc
Voici quelques conseils que j'utilise lors de chaque vente :

1. Vérifiez que le véhicule n'est pas gagé via le site HistoVec ou l'application SIV deux
jours avant la vente.

2. Photographiez tous les documents avant de les remettre à l'acheteur.

3. Utilisez un modèle de contrat de vente signé par les deux parties, avec mention de la
date et de l'heure.

4. Envoyez la déclaration de cession à l'ANTS immédiatement après la signature, pas le
lendemain.

5. Conservez une copie de la déclaration de cession et du certificat de situation pendant
au moins un an.

Ces gestes simples évitent la majorité des blocages. Ils ne prennent que quelques minutes
mais peuvent vous épargner des semaines de tracas.

L'importance de la communication avec l'acheteur
Une vente réussie repose autant sur la confiance que sur les documents. Expliquez à l'acheteur
pourquoi vous lui demandez de vérifier son compte ANTS avant le paiement. S'il comprend la
procédure, il sera plus coopératif. J'ai déjà eu un acheteur qui refusait de créer un compte,
pensant que c'était une arnaque. Après lui avoir montré un exemple de blocage sur mon
téléphone, il a accepté. La transparence est clé.

En résumé, le bloquage cession véhicule est évitable avec une préparation minutieuse et une
bonne communication. Ne laissez pas un détail administratif gâcher une vente. Prenez le
temps de vérifier chaque document, de tester la procédure en ligne, et de garder une trace
écrite de tout. Votre tranquillité d'esprit vaut bien ces quelques minutes d'effort.


