
Как правильно подготовить оценку для
таможни: практические советы и частые
ошибки
Когда груз пересекает границу, таможенные органы проверяют не только документы,
но и заявленную стоимость товара. Именно здесь вступает в силу оценка для таможни
— процедура, которая напрямую влияет на размер пошлин и сборов. В своей практике я
не раз сталкивался с ситуациями, когда компании неправильно определяли стоимость,
из-за чего возникали задержки, доначисления и даже штрафы. В этой статье я
расскажу, как подготовить оценку для таможни грамотно, избежав типичных ошибок.

Что такое таможенная оценка и зачем она нужна
Таможенная оценка — это определение стоимости товара для целей исчисления
таможенных платежей. Она базируется на цене сделки, то есть той сумме, которую
покупатель реально заплатил или должен заплатить продавцу. Однако в реальности
всё сложнее: таможня может скорректировать стоимость, если посчитает, что она
занижена или не отражает рыночных условий.

Например, в одном из проектов мы оформляли оборудование из Германии. Продавец
выставил инвойс на 10 000 евро, но таможня запросила дополнительные документы,
так как средняя цена на аналогичные станки в регионе была 15 000 евро. Пришлось
предоставлять прайс-листы, договор комиссии и подтверждение скидки. В итоге
стоимость приняли без изменений, но процесс занял две недели. Именно поэтому
правильная оценка для таможни экономит не только деньги, но и время.

Шесть методов таможенной оценки: какой выбрать
Таможенный кодекс ЕАЭС предусматривает несколько методов определения
стоимости. На практике чаще всего применяют первый метод — по цене сделки с
ввозимыми товарами. Но если он не подходит, используют резервные методы. Вот
основные из них:

Метод 1: по цене сделки с ввозимыми товарами. Требуется подтверждение
цены документами (инвойс, контракт, платёжные документы).

Метод 2: по цене сделки с идентичными товарами. Если есть импорт
аналогичного товара из той же страны, можно взять его стоимость.

Метод 3: по цене сделки с однородными товарами. Учитывает товары, схожие
по характеристикам и коммерческому уровню.
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Метод 4: на основе вычитания стоимости. Используется, когда товар продаётся
на внутреннем рынке, и из цены вычитаются наценки и пошлины.

Метод 5: на основе сложения стоимости. Суммируются затраты на
производство, прибыль и расходы на доставку.

Выбор метода — это не формальность. Если вы заявляете цену ниже, чем таможня
ожидает, вас попросят обосновать разницу. В моей практике был случай, когда
компания импортировала электронику и указала цену на 30 % ниже рыночной,
сославшись на сезонную распродажу. Таможня запросила переписку с продавцом и
скриншоты акций. Без этих документов оценка была бы скорректирована, и пошлина
выросла бы на 15 %.

Какие документы нужны для подтверждения стоимости
Стандартный пакет включает внешнеторговый контракт, инвойс, упаковочный лист и
транспортные документы. Однако если таможня сомневается в достоверности
заявленной цены, она может запросить дополнительные документы:

Прайс-листы производителя или продавца.

Банковские выписки о платежах.

Договоры комиссии или агентские соглашения.

Калькуляцию себестоимости товара.

Экспортные декларации страны отправления.

Важно помнить: все документы должны быть переведены на русский язык, если они
составлены на иностранном. В одном из дел я видел, как компания потеряла месяц из-
за того, что не предоставила заверенный перевод контракта. Таможня просто
приостановила выпуск до полного комплекта.

Типичные ошибки при подготовке оценки для таможни
Первая и самая распространённая — занижение стоимости. Компании пытаются
сэкономить на пошлинах, но таможня имеет доступ к базам данных и может сравнить
вашу цену с ценами на аналогичные товары. Если разница превышает 10–15 %,
последует корректировка.

Вторая ошибка — неправильное включение транспортных расходов. В таможенную
стоимость входят затраты на доставку до границы ЕАЭС. Если вы укажете только цену
товара, забыв про фрахт и страховку, таможня добавит их самостоятельно, часто по
максимальным ставкам.



Третья — путаница между условиями поставки Incoterms. Например, если в контракте
стоит EXW (франко-завод), а вы указываете стоимость как CIF (стоимость, страховка,
фрахт), то оценка будет завышена, и вы переплатите пошлину. И наоборот: при CIF,
указанном как EXW, таможня доначислит транспортные расходы.

Четвёртая — отсутствие документов о скидках и бонусах. Если продавец предоставил
скидку за объём или за предоплату, это должно быть отражено в контракте или
дополнительном соглашении. Иначе таможня может счесть, что скидка искусственна, и
откорректировать стоимость.

Пятая — игнорирование курсовых разниц. Таможенная стоимость рассчитывается в
рублях по курсу Центробанка на день регистрации декларации. Если вы зафиксировали
цену в валюте, а курс изменился, фактическая стоимость может отличаться от
заявленной. Лучше заранее просчитать риски.

Как таможня проверяет достоверность стоимости
Таможенные органы используют систему управления рисками. Если ваша декларация
попадает в «зелёную зону», её выпускают без проверки. Но если срабатывает риск —
например, страна происхождения или товарная позиция считаются рискованными, —
начинается камеральная проверка. Могут запросить документы, провести осмотр
товара или даже назначить экспертизу.

В одном из недавних проектов мы импортировали пластиковые гранулы из Китая.
Таможня заподозрила, что цена занижена, потому что средняя стоимость на
аналогичный товар из Европы была выше. Мы предоставили экспортную декларацию
китайской таможни, где была указана та же цена. После этого проверка прекратилась.
Этот пример показывает, насколько важна взаимосвязь документов.

Практические рекомендации для бизнеса
Готовя оценку для таможни, я советую придерживаться нескольких принципов. Во-
первых, ведите прозрачный учёт всех затрат, связанных с импортом: закупочная цена,
транспорт, страховка, упаковка, комиссионные. Во-вторых, храните переписку с
продавцом, особенно если речь идёт о скидках или нестандартных условиях. В-третьих,
привлекайте таможенного представителя, если у вас нет опыта — он поможет
правильно заполнить ДТС-1 (декларацию таможенной стоимости) и избежать ошибок.

Ещё один важный момент: не пытайтесь сэкономить на услугах брокера. В одном из
случаев компания решила сдавать декларации самостоятельно, но неправильно
указала код ТН ВЭД, из-за чего ставка пошлины оказалась ниже фактической. Таможня



переквалифицировала товар, доначислила пошлину и выписала штраф. Сумма штрафа
превысила годовую стоимость услуг брокера.

Когда стоит заказывать независимую экспертизу
Если таможня не согласна с заявленной стоимостью, она может назначить экспертизу.
Но и вы вправе инициировать независимую оценку. Это имеет смысл, когда товар
уникален, не имеет аналогов на рынке, или когда цена сильно колеблется (например,
сезонные фрукты). Независимая экспертиза подтвердит, что ваша цена рыночная, и
таможня с большей вероятностью примет её.

В моей практике был случай с импортом медицинского оборудования. Продавец был
единственным производителем, и цена была выше средней по рынку из-за патентных
отчислений. Таможня хотела применить метод по однородным товарам, что снизило бы
стоимость. Мы заказали экспертизу у аккредитованной лаборатории, которая
подтвердила уникальность характеристик. В результате оценка для таможни осталась
на уровне цены сделки, и компания не потеряла деньги на пересчёте.

Заключительные мысли
Подготовка оценки для таможни — это не бюрократическая формальность, а
стратегическая задача. От того, насколько грамотно вы определите стоимость, зависят
размер пошлин, скорость оформления и репутация компании в глазах контролирующих
органов. Лучше потратить время на сбор документов и консультацию со специалистом,
чем потом судиться с таможней или платить штрафы.

Надеюсь, мой опыт поможет вам избежать типичных ловушек. Если у вас остались
вопросы, пишите в комментариях — постараюсь ответить на основе практических
кейсов.


